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A z i e n d a  e  C o n t e s t o

Un’azienda italiana, con esperienza pluriennale nel settore 
meccanico, dagli anni ’70 ha focalizzato la sua attività nelle 
lavorazioni di piegatura di alluminio e materiali plastici. 
L’azienda, nata nel 1944 in Toscana, è attualmente leader 
nel settore della curvatura e si avvale a livello nazionale ed 
internazionale di una rete vendita che opera direttamente 
in loco che riesce ad assistere in maniera puntuale e 
tempestiva le aziende clienti. 
I clienti principali sono aziende produttrici di porte, 
finestre, infissi, profilati metallici, profili in PVC, coperture 
e pergolati, finestrini e oblò. 
Nel corso degli anni l’azienda ha rafforzato la sua 
presenza in Europa, attraverso l’acquisizione di clienti e 
l’ufficializzazione di partnership in Germania, Francia, 
Turchia e Lettonia. 

C i  p e n s a  Y E S !
L’azienda si è rivolta a Your Export Studio per analizzare 
ed espandere la sua presenza nel mercato dell’America 
Latina e ricercare, tramite il software Yes Connect, 
aziende produttrici di porte e finestre per proporre le 
proprie lavorazioni.
Grazie alla collaborazione con ExportPlanning siamo 
riusciti a stimare le nazioni più in target sul mercato latino 
americano. 



P r o d u z i o n e  m o n d i a l e  d i  P o r t e  F i n e s t r e .
Q u a l e  r u o l o  p e r  l’A m e r i c a  L at i n a?

A seguito del c.d. annus horribilis, segnato dal dilagare su scala internazionale 
della pandemia da Covid19, la produzione mondiale di Porte e Finestre ha 
sperimentato una rapida e vigorosa ripresa del cammino di crescita, che si 
era sostanzialmente interrotto all’alba della Grande Recessione (2008-2009). 
Tale dinamica è ascrivibile all’interno del sensibile aumento di interesse 
da parte dei consumatori internazionali verso il mondo del Sistema Casa e 
Costruzioni (Home, Living & Design) sperimentato nel corso di questi anni, 
dato il crescente interesse mondiale verso la valorizzazione e l’adeguamento 
dell’ambiente domestico e residenziale.
Sebbene il rallentamento del commercio mondiale, che ha interessato gran 
parte del 2023, abbia avuto effetti anche sull’industria delle Porte e Finestre, 
è evidente come i livelli più recenti risultino infatti di oltre il 30% più elevati di 
quelli pre-pandemici.

I  d at i  e s t r at t i  d a  E x p o r t P l a n n i n g



In questo scenario internazionale, anche l’America Latina ha giocato un suo ruolo. 
Complessivamente l’America Latina detiene una posiziona ancora marginale nella produzione 
internazionale di Porte e Finestre, rappresentando circa il 2.6% dell’output complessivo.
Tuttavia, si tratta di una regione che ha evidenziato maggiore dinamicità della media mondiale nel 
corso del triennio più recente, arrivando a sfondare la soglia del miliardo di dollari per la produzione 
del settore (si veda il grafico che segue).

Rispetto al dato pre-pandemico, la produzione di Porte Finestre dell’America Latina ha infatti 
registrato un tasso di crescita del 55%, segnando alcuni degli incrementi più dinamici di periodo.
La regione si caratterizza inoltre per uno scenario in evoluzione. Fino a qualche anno fa, il 
produttore indubbiamente più rilevante nell’area di riferimento era il Brasile, che ricopriva nel 
settore una posizione di rilevo a livello internazionale.  Nel corso degli ultimi anni si è però assistito 
all’emergere di un altro produttore locale: la Colombia. In particolare, se guardiamo all’evoluzione 
delle esportazioni dei due Paesi, è evidente l’exploit più recente delle vendite estere colombiane, 
che dal 2022 hanno superato i livelli dei concorrenti brasiliani, oltrepassando la quota dei 500 
milioni di dollari.



P a r t n e r  i n  ta r g e t  g r a z i e  a 
Y E S  C o n n e c t

1. In questo caso si è preferito procedere attraverso 
l’interpolazione di una serie di codici per l’identificazione 
di aziende afferenti al settore della produzione di porte 
e finestre focalizzandoci sulle lavorazioni in alluminio. In 
particolar modo alcuni dei codici usati sono stati: 2311 
Manufacturer of flat glass – 2442 Aluminium production 
– 2453 Lasting of light Metals

2.  A questa analisi è seguito un ulteriore approfondimento 
economico-finanziario, permettendo una scrematura 
basata sull’affidabilità delle controparti;

3. In seguito, si è svolta un’analisi reputazionale basata 
sulla ricerca delle keywords indicate dall’azienda ed 
approfondite dai TEM di Your Export Studio all’interno 
dei siti web di queste aziende per valutarne il grado di 
corrispondenza con le esigenze aziendali e restituire 
all’azienda, in una settimana lavorativa, un elenco di leads 
di contatti 100% in target da poter lavorare.

Relativamente a questo caso studio nello specifico, di 
fondamentale importanza è stata l’analisi cognitiva che è 
riuscita ad identificare una mole elevata di dati derivante 
dall’utilizzo di diversi codici di identificazione aziendale.  
Di seguito una serie di prospect identificati attraverso lo 
strumento YES CONNECT

Per rispondere al bisogno dell’azienda, i TEM DI Your Export Studio si sono serviti dello strumento 
Yes Connect, con il quale è stato possibile analizzare in poco tempo rilevare i produttori in target 
seguendo diversi step:



Le aziende individuate ed inserite nella precedente tabella sono state 
considerate affidabili da un punto di vista economico – finanziario (secondo 
i criteri utilizzati dal nostro algoritmo) e reputazionale attraverso l’analisi 
cognitiva e di backlink sul web effettuate da YES CONNECT. Sono state inoltre 
ordinate in classi di pertinenza a seconda del grado di adesione alla richiesta 
del cliente.

TEM a lavoro
Il risultato è stato supervisionato ed affinato da Temporary Export Manager 
del team di Your Export Studio
Naturalmente, la scelta dei fornitori, al di là del Paese di approvvigionamento 
è dipesa poi da una serie di fattori specifici all’azienda, come le esigenze 
di produzione, la qualità richiesta i costi, la logistica e altre considerazioni 
strategiche. 




